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A reforma tributdria ja deixou de ser uma discussao distante para
se tornar uma realidade que comeca a impactar diretamente o
dia a dia das empresas brasileiras. Estamos diante de uma mu-
danca estrutural, que exige atencao, preparo e, principalmente,
agao.

Para o setor de reforma de pneus, esse movimento traz desafios
importantes. A adaptacao ao novo modelo nao sera apenas uma
questdo contabil ou fiscal, mas uma transformacao que envolve
processos, sistemas, formacao de precos e tomada de decisao.
Quem compreender isso desde ja tera mais condicdes de se po-
sicionar com seguranca. Quem adiar esse olhar pode enfrentar
dificuldades no caminho.

E com esse senso de responsabilidade que a ABR dd um passo
relevante ao firmar uma parceria estratégica com a ROIT. Mais
do que acompanhar a reforma, queremos apoiar N0ssos asso-
ciados de forma concreta, oferecendo informacao qualificada,
capacitacao continua e ferramentas praticas para essa jornada.

Nosso compromisso é transformar um tema complexo em algo
acessivel e aplicavel ao dia a dia das empresas. Acreditamos que
o papel da associacao, neste momento, é justamente este: orien-
tar, aproximar e preparar o setor para um cenario que ja come-
cou a se desenhar.

A reforma tributdria traz incertezas, mas também abre espaco
para evolucao e ganho de eficiéncia. Estar preparado fara toda
a diferenca.

Seguimos ao lado dos nossos associados, construindo caminhos
e fortalecendo o setor para os desafios e oportunidades que es-
tao por vir.
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ABR DESTAQUE

PARCERIA ABR E ROIT

Reforma tributaria acelera mudancas nas empresas, e ABR
se antecipa com parceria estratégica para apoiar associados

reforma tribu-
A taria brasileira

deixou de ser um
tema distante para se tor-
nar uma realidade concre-
ta no dia a dia das empre-
sas. O que por décadas foi
discutido agora entra em
fase de implementacao,
trazendo uma das maiores
transformagdées ja vistas
no sistema de tributos do
pais.

o

Para empresas de todos os
portes, o impacto sera ine-
vitdvel. Mais do que uma
mudanca de regras, trata-
-se de uma reconfiguracgao
da forma como se apuram
impostos, se formam pre-
cos e se estruturam deci-
sdes operacionais.

E hda um ponto que comeca
a ficar claro: quem nao se
preparar com antecedéncia
corre o risco de tomar deci-

s®es no escuro.

Muito além do fiscal:
uma mudanca de nego-
cio

A reforma tem como base
a simplificagcao, por meio
da substituicao de tribu-
tos como PIS, Cofins, ICMS
e ISS por novos modelos
como CBS e IBS.

Mas, na pratica, o impacto

vai muito além da simplifi-
cagao.

A mudanca afeta direta-
mente a formacao de pre-
¢cos, a estrutura de custos,
a relacao com fornecedo-
res e até a previsibilidade
financeira das empresas.
Questbées como créditos
tributarios, reprecificacao
de contratos e adequacao
de sistemas passam a fazer
parte da rotina estratégica
do negdcio.

Como mostra a prépria 16-
gica da transicao, o perio-
do entre 2026 e 2033 sera
marcado por ajustes su-
cessivos, exigindo plane-
jamento continuo — nao
apenas reacao pontual.

Nesse cenario, improviso
deixa de ser opcao.

Os riscos que nem sem-
pre aparecem

Um dos desafios da refor-
ma é que os impactos dela
nem sempre sao visiveis de
imediato.

O material técnico da ROIT
chama atencao para trés

riscos recorrentes nesse
processo:

Margens distorcidas por
efeitos tributarios invisi-
veis;

Cadeias de fornecedo-
res desalinhadas, afe-

tando créditos e custos;
Falta de planejamento
ao longo da transicao,
gerando decisdes reati-
vas.

Esses fatores podem afetar
diretamente a rentabilida-
de sem que o empresario
perceba no curto prazo.

E justamente nesse tipo de
cenario que estar prepara-
do faz diferenca.

O papel da ABR: anteci-
par e orientar

Diante desse contexto, a
ABR assume um papel mais
ativo.

Mais do que representar o
setor, a entidade passa a
atuar como facilitadora da
adaptacado, aproximando o
conteudo técnico da reali-
dade das empresas.

A parceria com a ROIT nas-
ce com esse objetivo: estru-
turar uma jornada continua
de orientacao, capacitacao
e apoio pratico aos asso-
ciados.

A proposta é clara: sair da
informagdo genérica e en-
trar no territério da execu-
¢ao.

Uma parceria voltada a
pratica

A ROIT entra como parceira
estratégica trazendo meto-
dologia, tecnologia e expe-
riéncia aplicadas ao tema.

O modelo ndo se baseia
em acdes pontuais, mas
em uma jornada estrutu-
rada ao longo do tempo,
combinando:

e Capacitacao recorrente;

e Conteudos aplicaveis ao
dia a dia;

e Suporte técnico conti-
nuo;

e Ferramentas para toma-
da de decisao.
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A plataforma organiza a jornada em quatro etapas claras:

Diagnéstico da
maturidade da
empresa diante
da reforma

Além disso, a parceria pre-
vé encontros peridédicos
com os associados, criando
um canal permanente de
orientacgao.

O primeiro deles acontece
no dia 20 de maio, as 15h,
em formato on-line, mar-
cando o inicio desse pro-
cesso.

Tecnologia para trans-
formar informacdo em
decisdo

Um dos principais diferen-
ciais da parceria esta no
acesso a plataforma ROIT
Start.

Mais do que um ambien-
te de conteudo, a solucao
funciona como um ponto
de partida para a adapta-

o

Planejamento
estratégico
com simulagao
de cenarios

Q)

Execucao

¢do das empresas a refor-
ma tributaria.

Esse modelo permite que
0 empresario entenda nao
apenas o que muda, mas
como agir em cada etapa.

Na pratica, isso significa
sair do campo da interpre-
tacdo e avancar para deci-
sdées mais seguras.

Do conteudo a aplicagcdo
real

Além da tecnologia, a
parceria também prevé
a producao de materiais
voltados a realidade das
empresas.

Cartilhas, informativos e
conteudos praticos ajudam
a traduzir a reforma para o

estruturada

com planos de
acao

Governanga
tributaria

baseada em
dados

dia a dia, abordando temas
como emissdo de notas fis-
cais, adequacao de proces-
sos e preparacao de equi-
pes.

O objetivo é simples: tornar
um tema complexo aplica-
vel.

Um novo posicionamen-
to para o setor

Ao estruturar essa iniciati-
va, a ABR reforca seu papel
institucional e amplia o va-
lor oferecido aos associa-
dos.

A entidade passa a atu-
ar ndao apenas como fonte
de informacao, mas como
agente de preparacao do
setor em um dos momen-
tos mais relevantes do am-

biente de negdcios.

Mais do que acompanhar a
reforma, a ABR se posicio-
na como protagonista na
construcao de caminhos,
para que as empresas atra-
vessem essa transicao com
mais seguranca.

Preparacdo como dife-
rencial competitivo

/
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20 de maio - das 15 as 16h30
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A reforma tributaria traz in-
certezas, mas também abre
espaco para evolucao.

Empresas que se prepara-
rem terdo mais condicdes
de ajustar seus processos,
proteger suas margens e
tomar decisdes estratégi-
cas ao longo da transicao.

Por outro lado, quem adiar
esse movimento pode en-

PARTICIPE!

frentar impactos que so
aparecem depois — no
custo, na operagao e no
resultado.

No fim, a diferenca nado es-
tard apenas em entender a
reforma, mas em saber agir
diante dela.

E é exatamente esse ca-
minho que comeg¢a a ser
construido agora.

e “




MERCADO

MERCADO GLOBAL AVANCA!

Mercado de pneus reformados cresce no mundo e reforca
papel estratégico nas frotas

mercado global de

pneus reformados se-

gue em trajetoria de
crescimento consistente e, mais
do que isso, em um processo de
reposicionamento. O que duran-
te muito tempo foi visto como
uma alternativa de economia
passa a ocupar um espago mais
estratégico dentro da gestao de
frotas.

Segundo estudo recente da Cre-
dence Research, o setor deve
atingir aproximadamente USS
13,5 bilhdes até 2032, mantendo
uma taxa média de crescimen-
to anual de 3,45% . Os nUmeros
refletem um movimento que ja
é perceptivel na pratica: a reca-
pagem deixa de ser apenas uma
segunda opgao e passa a ser in-
tegrada ao planejamento opera-
cional das empresas. Tal mudan-
¢a nao acontece por acaso.

Ela nasce de um encontro direto
entre dois fatores que hoje pres-
sionam o setor de transporte em
escala global: a necessidade de
reduzir custos e a crescente de-

manda por praticas mais susten-
taveis.

Quando custo e sustentabili-
dade caminham juntos

A operacao de frotas sempre foi
um jogo de equilibrio. Combus-
tivel, manutencao, disponibilida-
de dos veiculos e, naturalmente,
pneus, compdem uma das estru-
turas de custo mais relevantes do
transporte.

Nesse cenario, a recapagem ga-
nha forca por oferecer uma solu-
¢ao que atua diretamente sobre
o custo total de propriedade.

Ao permitir o reaproveitamento
da carcaca, o pneu recauchu-
tado reduz significativamente o
investimento inicial por ciclo de
uso, mantendo niveis de desem-
penho cada vez mais préximos
aos pneus novos. Isso é especial-
mente relevante em operacoes
de alta quilometragem, como
transporte rodoviario, mineracao,
construcdo e transporte urbano.
Mas o ponto central é outro. O

il

ganho econémico deixou de ser
0 Unico argumento.

A pressao por metas ambientais e
reducdo de residuos passou a ter
peso real nas decisdes das em-
presas. Governos, clientes e até
investidores comegcam a exigir

indicadores mais claros de sus-
tentabilidade. E, nesse contexto,
arecapagem se encaixa de forma
quase natural.

Menos descarte, menor consumo
de matéria-prima e maior apro-
veitamento dos recursos ja exis-
tentes. A equacéo fecha.

De alternativa a estratégia
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Esse novo posicionamento do
produto aparece de forma clara
na leitura do mercado. A recapa-
gem deixa de ser uma solugao
reativa — usada apenas em mo-
mentos de pressao de custo — e
passa a ser incorporada ao pla-
nejamento do ciclo de vida dos
pneus.

Na pratica, isso significa que as
frotas comecam a estruturar seus
processos considerando, desde
0 inicio, a possibilidade de multi-
plas vidas da carcaca.

E uma mudanca de mentalidade.
O pneu deixa de ser um item de
reposicao e passa a ser tratado
como um ativo.

Essa abordagem ¢é ainda mais

evidente em veiculos comer-
ciais pesados, em que os ciclos
de desgaste sao mais longos e
a taxa de reaproveitamento das
carcacas € elevada. Nesses casos,
a recapagem reduz custos, e au-
menta a previsibilidade operacio-
nal. E previsibilidade, em logisti-
ca, é um ativo valioso.

Tecnologia muda o padrdo do
produto

Outro fator que ajuda a explicar o
crescimento do mercado é a evo-
lucdo tecnoldgica da recapagem.
Os processos atuais estao longe
da percepcdo que ainda persiste
em parte do mercado. Equipa-
mentos mais modernos, siste-
mas de inspecao mais precisos
e novos compostos de borracha
elevaram significativamente o
padrao de qualidade dos pneus
reformados.

Hoje, processos automatizados
de raspagem, vulcanizacao e ins-
pecao nao destrutiva permitem
maior consisténcia na producao.
Isso reduz variabilidade, aumen-
ta a confiabilidade e aproxima o
desempenho do produto ao dos
pneus Novos.

Ao mesmo tempo, os avangos
nos compostos de borracha ga-
rantem maior resisténcia ao calor,
melhor tragao e maior durabilida-
de, mesmo em condicdes severas
de uso.

Esse conjunto de evolucdes ajuda
a reduzir uma das principais bar-
reiras histéricas da recapagem: a
percepgao de risco.

A forca da gestao baseada em
dados

Se a tecnologia melhora o pro-
duto, a digitalizacdo transforma a
forma como ele é utilizado.
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A crescente adocdo de sistemas
de gestao de frotas, telemetria
e andlise de dados criam um
ambiente mais favoravel a reca-
pagem. Com informacdes mais
precisas sobre desgaste, desem-
penho e histérico dos pneus, as
empresas conseguem planejar
melhor os ciclos de uso e reapro-
veitamento das carcagas.

Tal procedimento muda comple-
tamente a logica operacional.
Em vez de decisdes baseadas
em percepgao ou urgéncia, a re-
capagem passa a ser planejada
com base em dados. O resultado
é mais eficiéncia, menos falhas
inesperadas e melhor aproveita-
mento do ativo.

Além disso, a integracdo entre
gestdao de pneus e estratégia
operacional permite otimizar o
custo por quildbmetro, um dos

principais indicadores do setor.

Modelos produtivos e expan-
sdo do setor

Do ponto de vista produtivo, o
mercado também evolui. A re-
capagem pré-cura se consolida
como a principal alternativa, es-
pecialmente entre reformadores
independentes, por exigir menor
investimento inicial e oferecer
maior flexibilidade operacional.
Ja os processos em molde, mui-
tas vezes ligados a programas de
fabricantes, seguem presentes
em operagdes que demandam
maior padronizacao.

Esse equilibrio entre modelos
permite que o setor atenda di-
ferentes perfis de clientes, des-
de pequenas frotas até grandes
operagoes estruturadas.

Ao mesmo tempo, cresce a ten-
déncia de parcerias entre fabri-
cantes de pneus e empresas de
recapagem, além da expansao
de redes e franquias. Esse movi-
mento contribui para padroniza-
cdo, ganho de escala e fortaleci-
mento da cadeia.

Um mercado global com dina-
micas regionais

Apesar do crescimento global, o
mercado apresenta dinamicas di-
ferentes entre regides.

A Asia-Pacifico aparece como
principal vetor de expansao, im-
pulsionada pelo crescimento da
logistica, industrializacao acelera-
da e maior pressao por solucoes
de custo. J& mercados mais ma-
duros, como Europa e América
do Norte, avancam impulsiona-
dos, principalmente, por regula-
mentacdes ambientais e metas
de economia circular.

Nesses paises, a recapagem nao
é apenas incentivada — em mui-
tos casos, ela é parte integrante
das politicas publicas de susten-
tabilidade.

Essa combinacdo de fatores —
econdmico e regulatério — ten-
de a fortalecer ainda mais o setor
nos proximos anos.

E o Brasil nesse cendrio?

No Brasil, o potencial é evidente.
O pais possui uma das maiores
frotas de veiculos comerciais do
mundo e uma forte dependén-

cia do transporte rodoviario. Ao
mesmo tempo, enfrenta um am-
biente de custos pressionados e
crescente necessidade de efici-
éncia operacional.

Embora esse contexto crie um
terreno naturalmente favoravel a
recapagem, ainda existem desa-
fios.

A concorréncia com pneus im-
portados de baixo custo, muitas
vezes sem 0 mesmo padrao de
qualidade, pressiona o mercado
e impacta decisées de curto pra-
zo. Além disso, ainda ha espaco
para evolucdo na gestao de fro-
tas e na valorizagao do ciclo com-
pleto do pneu.

Por outro lado, a agenda de sus-
tentabilidade tende a ganhar for-
¢a também no Pais, o que pode
impulsionar a recapagem como
solucao alinhada as novas exi-
géncias.

O que esperar até 2032

O cenario projetado para os pro-
ximos anos reforca uma tendén-
cia clara: a recapagem continuara
ganhando relevancia.

A combinacao entre tecnologia,
gestdo baseada em dados, pres-
sao por custos e exigéncias am-
bientais cria um ambiente favo-
ravel para a expansao do setor.
Ao mesmo tempo, a integracao

entre fabricantes, reformadores
e operadores tende a fortalecer a
cadeia.

Mais do que crescer em volume,
o mercado avanca em maturida-
de. E essa talvez seja a principal
mudanca.

A recapagem deixa de ser uma
escolha tatica e passa a ser uma
decisdo estratégica dentro das
operagoes de transporte.

Um movimento que redefine o
setor

No fim das contas, o crescimen-
to projetado nao é somente um
ndmero.

Ele é o reflexo de uma mudanca
mais profunda na forma como o
mercado enxerga o pneu, a ope-
racao e o préprio conceito de efi-
ciéncia.

Para as empresas, o desafio nao
se trata de s6 acompanhar esse
movimento, mas entender como
incorpora-lo a sua estratégia.

Porque, em um setor onde cada
quildmetro conta, decisées mais
inteligentes sobre o uso dos
pneus podem fazer toda a dife-
renca no resultado final.

E, ao que tudo indica, a recapa-
gem esta cada vez mais no cen-
tro dessa equacéo.@®
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UNIAO EUROPEIA DA EXEMPLO AO MUNDO

SOBRE A REFORMA DE PNEUS

Recapagem avanca na agenda global de sustentabilidade e

reposiciona o setor
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agenda ambiental glo-

bal comeca a redese-

nhar o papel de dife-
rentes setores produtivos — e a
reforma de pneus passa a ocupar
um espac¢o cada vez mais rele-
vante nesse cenario.

A recente inclusdao da recapa-
gem na taxonomia sustentdvel
da Unido Europeia é um marco
importante nesse movimento. A
medida reconhece oficialmente
a atividade como parte de uma
l6gica alinhada a economia cir-
cular, reforcando seu impacto
na reducao de emissoes, No USO

mais eficiente de recursos e na
diminuicao de residuos ao longo
do ciclo de vida dos pneus.

Além de um reconhecimento téc-
nico, trata-se de uma mudanca
de percepcao.

Com base nessa atualizagao, a
recapagem passa a integrar um
grupo de atividades considera-
das sustentaveis para fins de fi-
nanciamento e investimento. Na
pratica, isso abre caminho para
maior acesso a recursos voltados
a projetos com impacto ambien-
tal positivo, inserindo o setor em

uma nova dindmica econdémica.
O efeito vai além do ambiente
europeul.

Esse tipo de posicionamento
tende a influenciar mercados,
politicas publicas e decisdes cor-
porativas em diferentes regides,
consolidando a recapagem como
parte da transicao para modelos
produtivos mais sustentaveis.

Historicamente associada a redu-
¢ao de custos, a atividade ganha
agora uma nova camada de va-
lor: passa a ser encarada como
uma escolha econdmica, e ainda

como uma solucdo alinhada as
exigéncias ambientais que vém
ganhando forca em escala glo-
bal.

Para o Brasil, esse movimento
tem um significado particular.

O pais ja conta com um setor de
reforma de pneus consolidado,
especialmente no transporte de
cargas, no qual a recapagem é
amplamente utilizada como es-
tratégia de eficiéncia operacional.

O reconhecimento internacio-
nal reforca uma realidade que o
mercado nacional conhece bem:
prolongar a vida util dos pneus
€ uma pratica com impacto am-
biental direto e mensuravel.

Ao reduzir a necessidade de

producdo de novos pneus, a re-
capagem diminui o consumo de
matérias-primas, reduz a geragao
de residuos e contribui para uma
cadeia mais equilibrada do ponto
de vista ambiental.

Esse alinhamento com a agenda
global tende a gerar reflexos im-
portantes no médio prazo. A valo-
rizacao de praticas sustentaveis,
aliada a pressao por indicadores
ESG, pode ampliar o espaco da
recapagem tanto no ambiente
regulatério quanto nas decisdes
de investimento e contratacdo.

O setor passa, assim, a dialogar
com uma agenda mais ampla,
que envolve eficiéncia operacio-
nal, responsabilidade ambiental e
posicionamento estratégico.

Além de ser uma tendéncia pon-
tual, o movimento indica uma di-
recao clara.

A recapagem deixa de ocupar
um papel secundario e passa a
se consolidar como parte de uma
solucao maior, conectada aos de-
safios contemporaneos de sus-
tentabilidade.

Para o setor, o recado é direto: o
futuro da recapagem nao consis-
te s6 na economia que ela gera,
mas no valor que ela representa
dentro de uma nova légica de
producao e consumo.
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- ACUMULADO DO ANO (2025 x 2026)
PNEUS

zando 700 mil pneus a menos
TOTAL

no intervalo. Os dados sao da PNEUS Z -4,6% +58,8%

ANIP (Associacao Nacional da PASSEIO 6,8% -8,4% -3,9% +50,3% 32% 68%

Industria de Pneumaticos). CARGA -7,9% -7,5% -9,1% +106,1% 30% 70%
Setor fecha primeiro trimestre com retragcao de 7% nas vendas MoTO 0,1% 01% 14,4% 73% 27%

e muitos desafios, aponta ANIP

induastria brasileira
de pneus, que relne
os maiores fabrican-

tes globais do setor, fechou
o primeiro trimestre de 2026
com retracdao de 7% nas ven-
das no mercado doméstico,

°

pressionada pela massiva en-
trada no pais de produtos im-
portados, muitas vezes com
praticas de dumping e sem
cumprir metas ambientais
previstas na legislacdo, con-
forme apontamentos do proé-

prio Governo.

No total, foram comercializa-
das 8,7 milhdes de unidades
no 1° trimestre deste ano con-
tra 9,4 milhées no mesmo pe-
riodo do ano anterior, totali-

Com o desempenho, a parti-
cipacdo dos pneus nacionais
no mercado de reposicao fi-
cou em 31% contra 69% dos
importados. Em 2019, esta
proporcdo era inversa e os fa-
bricantes nacionais detinham
69% de participacao. “A falta
de condicdes isondmicas de
concorréncia esta colocando
em risco todo o ecossistema
de producao de pneus no Bra-
sil, o que pode levar o pais a
uma situacao de dependén-
cia do mercado internacional,
com perda de soberania neste
estratégico setor”, diz Rodrigo
Navarro, presidente da ANIP.

“Somos um pais de modal pre-
dominantemente rodoviario.
Pneu é insumo estratégico, e
medidas precisam ser toma-
das para defender a industria
e fornecedores no pais”, apon-
ta o executivo.

De acordo com o relatério da
ANIP, as vendas de pneus de
passeio encolheram 6,8% no
periodo analisado. Os pneus
de carga recuaram 7,9%. O
segmento de motocicletas
apresentou estabilidade. As
vendas do mercado de reposi-
¢cao puxaram as quedas, com

retracdo de 8,2%, e as vendas
para montadoras encolheram
4,6%.

Dando continuidade ao traba-
lho para mudar esse quadro, a

ANIP ingressou no MDIC (Mi-
nistério do Desenvolvimen-
to Industria e Comércio) com
pedido de ajuste da aliquota
de importacdao de pneus de
passeio de 25% para 35%, a

©
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exemplo do que fizeram Mé-
xico e Unidao Europeia, dentre

outros mercados, que eleva-
ram barreiras tarifarias para
estimular e dar preferéncia as
suas industrias locais.

A entidade também tem atu-
ado em conjunto com todo o
ecossistema de fornecedores
da cadeia de producao (bor-
racha, quimicos, ago, téxteis)

e com outros setores da in-
dustria com desafios similares
visando buscar solucdes para
a entrada indiscriminada de
importados no Pais. “Em mar-
¢o, lancamos um Manifesto
pela industria nacional que ja
conta com o apoio de mais de
40 organizacdes em virturde
de muitos setores estarem en-
frentando o mesmo problema.
Nossa causa é evitar a desin-

dustrializacao do pais, a perda
de investimentos e a elimina-
cdo de postos de trabalho”,
diz Navarro.

“Com a adocdo dessas medi-
das sera possivel estabelecer
bases mais justas de compe-
ticdo, trazendo maior equili-
brio e impedindo a destruicao
do ecossistema produtivo de
pneus no Brasil®, diz Navarro. @

No documento, a ANIP e demais apoiadores propéem medidas urgentes
ao Governo Federal, com destaque para:

1. Controle de entrada: es-
tabelecimento de Licencia-
mentos Nao Automaticos
(LNAs) com base em valores
internacionalmente pratica-
dos; em analise documental
detalhada (antifraude); e de

comprovagdao de cumpri-
mento de metas ambientais
ja estabelecidas; além des-
sas, possiveis medidas de
salvaguarda cabiveis, confor-
me determinadas pelo Go-
verno.

(v
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2. Protecao imediata: cele-

O

3. Compras publicas sustentaveis:

ridade na analise e adocao
de direito provisério nas
investigacdes antidumping
em Curso.

4. Isonomia tarifaria: ado-
cao pelo Brasil de medidas
tarifarias alinhadas aque-
las praticadas por outros
paises com base industrial
forte.

estimulo nas compras governamen-
tais e em linhas de financiamento
para pneus com conteudo local sig-
nificativo e que, efetivamente, cum-
pram com a legislagdo ambiental,
além de comprovado atendimento
as conformidades técnicas vigentes.

=

5. Fomento a matéria-prima local:
implementacao da Politica de Es-
timulo a Producao da Borracha no
Brasil, atualmente em fase final de
elaboracao por parte do Governo
Federal.

© Pneushow
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PNEUS PARA EMPILHADEIRAS ENTRAM

NA ERA VERDE E INTELIGENTE

REPOSICIONANDO O SETOR LOGISTICO

Avanco tecnoldgico combina sustentabilidade, conectividade
e eficiéncia operacional, abrindo novas perspectivas para o

mercado industrial

O mercado de pneus para em-
pilhadeiras industriais come-
¢a a dar sinais claros de trans-
formacao. Impulsionado pela
Industria 4.0 e pelas crescen-
tes exigéncias ambientais,
o segmento avanca para um
novo estagio, no qual tecno-
logia, sustentabilidade e inte-
ligéncia operacional deixam
de ser tendéncia e passam a
ser pré-requisito competitivo.

Essenciais para a operacgao lo-
gistica e industrial, as empilha-
deiras dependem diretamente
do desempenho dos pneus. E
nesse ponto de contato com o
solo que se concentram fato-
res criticos como estabilidade,
seguranca e eficiéncia.

Por causa da expansao acele-
rada de setores como logisti-
ca, armazenagem e manufa-

tura, a demanda por solugdes
mais avancadas também cres-
ce e, com ela, a necessidade
de inovacao.

Historicamente, o0s pneus
para empilhadeiras cumpriam
bem sua funcao bdsica. Ago-
ra, passam por uma evolugao
significativa. O movimento
acompanha uma agenda glo-
bal: reduzir impacto ambiental
sem abrir mao de performan-
ce.

Sustentabilidade
protagonismo

ganha

De acordo com analises recen-
tes de mercado, o setor tem
migrado de forma consistente
para solucdes mais sustenta-
veis. Fabricantes vém inves-
tindo no desenvolvimento de
novos compostos e materiais
ecoldgicos, capazes de redu-
zir emissdes de carbono tanto
na producao quanto ao longo
do ciclo de vida do produto.

Essa mudanca dialoga direta-
mente com as pressdes regu-
latérias e com a agenda ESG,
cada vez mais presentes nas
decisdes de compra das em-
presas. Na pratica, significa
menos impacto ambiental e
maior alinhamento as politi-
cas corporativas de sustenta-
bilidade.

Inteligéncia embarcada re-
define a operagdo

Outro vetor importante dessa
transformacao estd na incor-
poracao de tecnologias in-
teligentes. A integracdo com
sistemas de loT (Internet das
Coisas) e analise de dados
permite monitorar, em tem-
po real, o desempenho dos
pneus.

Esse acompanhamento conti-
nuo traz ganhos relevantes:

e identificacao
de falhas;

e aumento da seguranca
operacional;

e otimizacdo da manuten-
cao;

e reducdo de custos.

antecipada

Além disso, a possibilidade de
gestao remota dos ativos am-
plia o controle das operagdes
e melhora a previsibilidade,
um fator critico em ambientes
logisticos cada vez mais pres-
sionados por eficiéncia.

Mercado responde com no-
vos produtos

Esse novo cenario ja comega

a se refletir no portfélio das
empresas. Fabricantes tém
lancado pneus que combinam
maior durabilidade, melhor
desempenho e tecnologias
embarcadas, ao mesmo tem-
po que buscam manter com-
petitividade em preco.

O resultado é um mercado
mais sofisticado, cujo valor
nao estd apenas no produ-
to em si, mas no conjunto de
beneficios que ele entrega ao
longo da operacao.

Oportunidade e pressdo
por inovagdo

Especialistas apontam que a
convergéncia entre sustenta-
bilidade e digitalizacdo deve
definir os rumos do segmen-

o
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to nos proximos anos. Para as
empresas, o desafio é claro:
investir em pesquisa e desen-
volvimento, acelerar a inova-
cdo e adaptar estratégias para
atender a um cliente cada vez
mais exigente.

Ao mesmo tempo, acompa-
nhar a dinamica do mercado
deixa de ser diferencial e pas-
sa a ser condicao basica de
sobrevivéncia.

Um novo ciclo para o setor

O mercado de pneus para
empilhadeiras industriais en-
tra, assim, em uma nova fase.
Mais do que acompanhar ten-
déncias, passa a fazer parte de
um ecossistema onde eficién-
cia operacional, responsabili-
dade ambiental e inteligéncia
de dados caminham juntos.

Para quem atua na cadeia lo-
gistica, o recado é direto: o

desempenho comeca no chao
— e, cada vez mais, também
nos dados.

E a reforma de pneus, onde
entra nesse novo ciclo?

A transformacao do mercado
de pneus para empilhadei-
ras também abre espago para
uma reflexao importante: qual
serd o papel da reforma nesse
novo cenario?

Se, por um lado, a industria
avanca com solugdes mais
sustentaveis e inteligentes,
por outro, a recapagem ja car-
rega, em sua esséncia, um dos
principais pilares dessa nova
l6gica — a economia circular.

A possibilidade de ampliar a
vida util dos pneus, reduzir
o descarte e otimizar custos
operacionais coloca a refor-
ma como uma alternativa que
pode ganhar relevancia tam-

bém nesse segmento.

O desafio, no entanto, esta na
adaptagao tecnolégica e no
desenvolvimento de solucdes
compativeis com as novas
exigéncias de desempenho e
monitoramento.

Além de acompanhar o mo-
vimento, o setor de reforma
pode — e talvez precise — se
posicionar como parte ativa
dessa transformacao, explo-
rando nichos, investindo em
inovacao e ampliando sua
presenca em mercados ainda
pouco explorados.

Anuncie nos canais de
comunicacao da ABR

Mostre sua
empresa de forma
assertiva para o
mercado da
reforma de pneus!

| FALE COM A GENTE
Opmasor : “ 11 981364550

Anuncie aqui!

QUEM
TEM VIPAL,

TEM
TUDO.

G VIPAL

~\ai
pnewsdigita\ com.br

BRASILEIRA
DA REFORMA DE PNEUS
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O PESO DO PNEU

Um detalhe que pode mydaj
O custo da sua operacgd
P /,I"

a rotina do transpor-
tador, decisdes sdao to-lll
madas quase sempre'}

sob pressdao: prazo, custo,
disponibilidade, manutengid.
E, nesse cendrio,
do pneu, muitas ve
sendo guiada por

diato ou marca. |

\Na maioria dos casos, ele indi:
|\l |ca\exatamente o oposto: uma
UL L I .
‘ \ \‘\‘ constrkjgao mais robusta.
\
\

O pesa‘esté diretamente liga-
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do a quantidade de borracha
utilizada, a densidade da car-
cacga e a estrutura interna do
pneu. Isso se traduz, na prati-
ca, em maior resisténcia a im-
pactos, melhor desempenho
sob carga e maior capacidade
de suportar as condicdes reais
das estradas.

J& pneus excessivamente le-
ves, embora possam parecer
vantajosos no custo inicial,
tendem a apresentar limita-
¢bes consideraveis. Menor
volume de material pode sig-
nificar maior desgaste, menor
resisténcia e mais vulnerabili-
dade a cortes, deformacdes e
falhas estruturais.

E esse fato aparece rapida-
mente na operacgao.

Durabilidade e custo por
quilémetro

Para o transportador, o que
realmente importa nao é o
preco de compra, mas o custo
por quilémetro rodado.

Portanto, o peso do pneu vol-
ta a ser um indicador relevan-
te.

Pneus com constru¢cdao mais
robusta tendem a oferecer
maior vida util, suportando
mais ciclos de uso antes de
atingirem o limite de desgas-
te. Isso reduz a frequéncia de
substituicao e melhora o apro-
veitamento do investimento.

E ainda, a durabilidade impac-
ta diretamente a previsibilida-
de da operagao. Menos trocas
inesperadas significam menos
paradas, menos custos indire-
tos e maior eficiéncia logisti-
ca.

O impacto na recapagem

Outro ponto critico, muitas
vezes negligenciado, é o po-
tencial de recapagem.

A carcaca é o ativo mais im-
portante do pneu ao longo
do seu ciclo de vida. E é jus-
tamente nesse aspecto que a
construcao faz toda a diferen-

ca.

Pneus com maior quantidade
de material e estrutura mais
resistente tendem a apresen-
tar melhor desempenho na
recapagem, permitindo mul-
tiplos ciclos de reaproveita-
mento, o que amplia signifi-
cativamente o retorno sobre o
investimento.

Em contrapartida, pneus com
construcdo mais leve fre-

S5 ines

guentemente tém menor ca-
pacidade de recapagem ou
apresentam limitacdes nesse
processo, reduzindo o ciclo de
vida total do produto.

Na pratica, significa que uma
escolha aparentemente mais
barata pode eliminar uma das
principais ferramentas de eco-
nomia do transportador.

Seguranca também entra
na conta

Além de custo e durabilidade,
ha um fator que ndo pode ser
ignorado: seguranca.

Pneus sao o Unico ponto de
contato entre o veiculo e a
estrada. Qualquer falha nesse
componente pode ter conse-
guéncias graves.

Uma estrutura mais robusta
tende a oferecer maior resis-
téncia a sobrecargas, varia-
¢bes de temperatura e con-
dicées adversas de rodagem.
Isso reduz o risco de falhas e
aumenta a confiabilidade da
operagao.

\ M)
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Em um setor em que tempo é
dinheiro, sequranca também é
gestao.

Nem todo pneu é igual

Um dos grandes desafios do
mercado € a percepcao de
que pneus da mesma catego-
ria entregam resultados se-
melhantes. Na pratica, nao é
assim.

Diferencas na construcdo, na
qualidade dos materiais e no
processo produtivo geram im-
pactos diretos no desempe-
nho. E o peso acaba sendo um
dos indicadores mais visiveis
dessa diferenca.

Isso ndo significa que o trans-
portador deva escolher pneus

apenas pelo peso, mas sim
que esse fator deve entrar na
analise, junto aos outros crité-
rios técnicos e operacionais.

Fazer a pergunta “quanto
pesa esse pneu?” pode ser o
primeiro passo para uma de-
cisdo mais consciente.

Uma decisdao que vai além
do preco

O transporte rodoviario opera
com margens cada vez mais
apertadas. Combustivel, ma-
nutencdo, pedagios e gestao
de frota pressionam constan-
temente os custos.

Nesse sentido, escolhas mais
técnicas e menos imediatistas
fazem diferenca no resultado

final.

O pneu, muitas vezes tratado
como item de reposicao, pre-
cisa ser encarado como parte
estratégica da operacao. E en-
tender sua construcdo — co-
mecando por um dado sim-
ples como o peso — ajuda a
enxergar o custo real por tras
de cada quildmetro rodado.

No fim das contas, nao se tra-
ta de comprar o pneu mais
pesado ou o0 mais barato.

Trata-se de escolher o pneu
certo para a operagao.

E, nesse processo, o peso
pode ser um bom ponto de
partida.®

VIPAL BORRACHAS VENCE O PREMIO TOP

PANORAMA

OF MIND DO TRANSPORTE 2026

Reconhecimento pela terceira vez na categoria Recapagem de
Pneus consolida a companhia como sinbnimo de qualidade e
confiangca em um mercado em constante evolug¢ao

Vipal Borrachas foi re-

conhecida mais uma

vez como uma das mar-
cas mais lembradas do setor, ao
conquistar o Prémio Top of Mind
do Transporte 2026, uma das
premiagées de maior destaque
da cadeia de transporte rodovia-
rio no Brasil.

Esta é a terceira vez que a Vipal
vence na categoria Recapagem
de Pneus. A ceriménia de entrega
ocorreu no dia 23 de abril, no Sin-
dicato das empresas de transpor-
te de Sao Paulo (Setcesp), reunin-
do representantes das principais
empresas e entidades deste mer-
cado. Da Vipal, estiveram presen-
tes os executivos lvanir Caneve-
se, Diretor Comercial — Mercado
Interno e Josemar Antonio Putti,
Gerente Vipal Rede Autorizada -
Sudeste.

Em sua 92 edicao, o prémio reali-
zado pela TranspoData é resulta-
do da avaliagdao de especialistas,
empresdrios e profissionais do
segmento, consolidado como um
dos principais termémetros para
o publico do transporte.

“Receber mais uma vez o Prémio

Top of Mind do Transporte é uma
conquista que nos enche de or-
gulho, porque vem diretamen-
te do reconhecimento de quem
vive o dia a dia do setor. Mais do
que uma lembranca de marca,
a premiacao reflete a confianca
construida ao longo de anos com
nossos parceiros, clientes e cola-
boradores.

Seguimos comprometidos, in-
vestindo em inovacao, qualidade
e proximidade com o mercado.
Esse reconhecimento é coletivo e
reforca que estamos no caminho
certo”, comemora o Diretor Co-
mercial — Mercado Interno, Ivanir
Canevese.

Para manter a posicao de lide-
ranca e impulsionar o futuro do
transporte, a Vipal Borrachas

Na foto Ivanir Canevese,
Diretor Comercial -
Mercado Interno da Vipal,
recebeu o prémio na

categoria Recapagem de
Pneus.

Crédito: (Shukster.marco /
Transpodata)

investe no desenvolvimento e
ampliacdo de seu portfélio e no
fortalecimento de sua rede au-
torizada com mais de 280 refor-
madoras de pneus na América
Latina.

Além disso, a robusta presenca
global da marca e sua atuacgao
em mais de 90 paises em cinco
continentes solidificam a Vipal
como referéncia no segmento
de reforma de pneus como uma
parceira completa, com solucdes
tecnologicas para aumentar a
vida util dos pneus. Essa uniao
de fatores contribui diretamente
para que a Vipal seja lembrada
pelos profissionais do transporte.®
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MARANGONI BRASIL CELEBRA 25 ANOS

DE ATUACAO

Marangoni Brasil,

reconhecida pela

inovadora tec-
nologia exclusiva que faz
parte da linha RINGTREAD
e que produz um anel que
adere a carcagca com per-
feicdo, acaba de comple-
tar 25 anos de atuacao no
mercado.

©

A marca, que agora faz
parte do grupo econédmico
Borrachas Vipal - uma das
maiores fabricantes mun-
diais de borracha para re-
forma de pneus - esta pre-
parada para impulsionar
o crescimento, contando
com um pacote ainda mais
completo e robusto para

oferecer ao mercado.

Comemorando a fase atu-
al, estao focados em am-
pliar a familia de produtos
e em modernizar a produ-
¢do a partir da nova fabrica
em Feira de Santana (BA).
O novo parque industrial
ja estd em operacao e foi

projetado para oferecer
mais eficiéncia e otimi-
zacdo operacional, maior
capacidade produtiva e
melhor aproveitamento lo-
gistico. Com uma gama de
produtos capaz de atender
as mais variadas demandas
e exigéncias do mercado,
a empresa continua reali-
zando estudos avancados
para diversificar ainda mais
seu portfélio. As novidades
devem ser apresentadas
na préxima Pneushow, o
maior evento do segmento,
que acontece de 23 a 25 de
junho no Expo Center Nor-
te, em Sao Paulo (SP).

O evento celebrara a traje-
téria de 25 anos da marca
no Brasil, superando desa-

ANOS

MARANGONI >3

fios e conquistando impor-
tantes avancos — sempre
ao lado da Rede Autoriza-
da, clientes e parceiros que
fazem parte dessa cons-
trucdo. A empresa chega
a 2026 mais forte do que

nunca, como uma marca
valorizada pela excelén-
cia e pela constante busca
por inovacdo. Seguindo in-
comparavel, quildmetros a
frente! ®
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